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Verkaufsleiter Neue Automobile (m/w/d) Arbeitgeber
BMW AUTOHAUS KUHNERT
Beschreibung GMBH CO. KG

Fir unsere Filiale in Plauen, suchen wir zum nachstmdglichen Zeitpunkt einen:

Verkaufsleiter Neue Automobile (m/w/d) Arbeitszeitmodell

Vollzeit
Sie sind ein erfahrener Vertriebsprofi mit fundierten betriebswirtschaftlichen

Kenntnissen und einem starken Interesse an der Automobilbranche? Sie wissen,
wie man ein Team erfolgreich fihrt und erkennen die Chancen am Markt? Sie
mochten lhre strategischen und operativen Fahigkeiten in einem dynamischen
Umfeld einsetzen? Dann sind Sie bei uns genau richtig!

Art der Anstellung
Festanstellung

Dauer der Anstellung

Das sind lhre Aufgaben Unbefristet
¢ Sie verantworten die Verkaufsstrategie flir neue Automobile und setzen Arbeitsort
diese konsequent und ertragsorientiert um, unter Beriicksichtigung der Pausaer Str. 190, 08525, Plauen,
Marktanforderungen und Wettbewerbssituation. Sachsen, Deutschland
e Sie entwickeln und steuern die Verkaufsorganisation sowie die
dazugehérigen Prozesse, um eine effiziente und kundenorientierte Veréffentlichungsdatum
Abwicklung sicherzustellen. 6. Januar 2025

* Sie stellen sicher, dass alle Verkaufsziele in Bezug auf Marktausschopfung,
Kundenloyalitat und hohe Betreuungsqualitat erreicht werden.

e Sie Ubernehmen die Verantwortung flr die Einhaltung von rechtlichen und
vertraglichen Vorgaben und gewéhrleisten eine reibungslose
Zusammenarbeit mit allen relevanten Schnittstellen, wie dem After-Sales-
Bereich.

* Sie setzen Ihre umfassenden betriebswirtschaftlichen Kenntnisse zur
Optimierung der Verkaufsprozesse ein und nutzen moderne IT-Systeme zur
Steuerung und Uberwachung dieser Abléufe.

* Sie filhren das Team motivierend und zielfihrend, unterstiitzen die
Einarbeitung und Weiterentwicklung lhrer Mitarbeiter und stellen sicher,
dass die Mitarbeiterjahresgesprache (MAJG) zielgerichtet und konstruktiv
ablaufen.

e Sie Uberwachen regelmaBig die Leistung und Zielerreichung lhrer
Verkaufsmitarbeiter und steuern durch klare Vorgaben und Controlling-
Instrumente.

¢ Sie leiten verkaufsférdernde MaBnahmen wie regionale Marketingaktionen,
Veranstaltungen und Produkteinfihrungen.

Das bringen Sie mit

¢ Eine abgeschlossene kaufménnische oder betriebswirtschaftliche
Ausbildung oder ein Studium mit Schwerpunkt Betriebs- oder
Automobilwirtschaft.

* Langjahrige Vertriebserfahrung in der Automobilbranche, idealerweise mit
Fokus auf Premiummarken.

e Ausgepréagte Fihrungskompetenzen mit Erfahrung in der Leitung und
Entwicklung von Verkaufsteams sowie eine hohe Affinitat zur
Automobilbranche.

¢ Hervorragende Kommunikations- und Verhandlungsféhigkeiten, verbunden
mit einem souverdnen und selbstbewussten Auftreten.

» Fundierte Kenntnisse in betriebswirtschaftlicher Steuerung,
Verkaufsmanagement und im Umgang mit relevanten IT-Anwendungen.
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¢ Hohes MaB an Organisationsgeschick und Durchsetzungsvermégen.

¢ Flexibilitdt und Anpassungsféhigkeit an sich dndernde Marktbedingungen
sowie eine kontinuierliche Lern- und Weiterbildungsbereitschaft.

e Ein Fihrerschein der Klasse B und eine positive Einstellung zur Marke
BMW und MINI sind fiir Sie selbstversténdlich.

Davon kdnnen Sie profitieren

Attraktive Vergitung, Firmenfahrzeug auch zur privaten Nutzung
Motiviertes FUhrungskréfteteam und kurze Entscheidungswege

Hohes Maf3 an Eigenverantwortung und individuellen
Entscheidungsfreiheiten

Interessante Weiterbildungsmdglichkeiten

Ein groBartiges und sympathisches Vertriebsteam

Sicherer Arbeitsplatz mit unbefristetem Arbeitsvertrag innerhalb einer
Unternehmensgruppe mit Gber 30-jéhriger BMW-Handlertradition
Zuschuss zur betrieblichen Altersvorsorge

Mitarbeiterrabatte bei Service- und Werkstattleistungen, Fahrzeugkauf
sowie Artikel aus der BMW-/BMW Motorrad- und MINI Lifestyle Kollektion
Teamevents und Firmenfeiern

» JobRad - Die Dienstrad-Mdglichkeit auf ein steuerlich geférdertes Traum-
Fahrrad

Diese Stellenanzeige bietet lhnen die Méglichkeit, Ihre Expertise im Verkauf von
neuen Automobilen einzubringen und gemeinsam mit einem engagierten Team
unsere Erfolgsgeschichte weiter zu gestalten!

Wenn Sie sich in dieser Aufgabe wiederfinden, dann méchten wir Sie sehr gerne
kennenlernen und freuen uns auf lhre schriftliche Bewerbung. Senden Sie diese
bitte mit Angabe des frihestmdglichen Eintrittstermins per E-Mail (PDF) oder per
Post an uns.

Kontakte

Autohaus Kiihnert GmbH & Co. KG
z.H. Stefanie Scholz

Werdauer StraBe 164

08060 Zwickau

E-Mail: personal@bmw-kuehnert.de
Tel.: 0375 440066-0
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